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مهندس مبيعات
المؤهلات

شهادة جامعية في هندسة الطاقة الكهربائية.
يفضل أن يكون لديك خبرة لا تقل عن سنتين في مجال
المبيعات، خاصة في مجال اللوحات الكهربائية
والإضاءة
ومكونات الجهد المنخفض والحلول الذكية.
مهارات ممتازة في التعامل مع الآخرين.
شبكة واسعة من العملاء.

المسؤوليات

الرد على استفسارات المبيعات ومتابعتها
باستخدام الأساليب المناسبة.
مراقبة أنشطة السوق والمنافسين والإبلاغ عنها،
وتقديم التقارير والمعلومات ذات الصلة إلى
مديره.
تطوير عروض أو تقديمها أو الرد عليها لتلبية
متطلبات عملاء محددين، بما في ذلك طلبات الرد على
العروض والحلول الخاصة بالصناعة.
القيام بزيارات ميدانية مستمرة إلى المنطقة
للبحث عن فرص للمبيعات، وجمع معلومات عن السوق
والعملاء.
التواصل مع العملاء لتحقيق الأهداف المتفق عليها.
إعداد وتقديم عروض تقنية تشرح المنتجات أو
الخدمات للعملاء والعملاء المحتملين.
تمثيل المؤسسة في المعارض التجارية والفعاليات
والعروض التوضيحية.
البحث عن العملاء المحتملين للمنتجات أو الخدمات
وتحديدهم.
وضع قائمة بالعملاء وتحديثها وتحديث المعلومات
ذات الصلة الموجودة في هذه الأنظمة.
مراقبة التقارير المتعلقة بالسوق والمنافسين
وتقديم التقارير والمعلومات ذات الصلة.
عقد اجتماعات داخلية وخارجية مع العملاء
والمشاركة فيها لتحديد الاحتياجات وحل المشكلات
والمساعدة في تطوير الأعمال.

نوع التوظيف
دوام كامل
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